. ATTACHE
™ TECHNI (F

,Distributfu dematér

A

#Respect de renvi
- r

#Qualité d’écoute et de conseil
doconsell g

ronnement
-

~
HEsprit d’équipe #Intérét pour le numérique
B ’ ki
#Sens dela négociation #Mobilite"‘.'
DISTRIB R
DE CO - ; D ATERIA
COMPETENCES

> D’AVENIR
D



Un métier,
toujours
dans ’action

Gérer un portefeuille
de clients et développer
son reseau

Identifier les
produits et services
de construction

les plus adaptés

a chaque client

Fournir des conseils
techniques appropriés
pour optimiser

la relation client

Communiquer

avec les clients,
partenaires et I'équipe
de l'agence au quotidien

Organiser ses
échanges et rendez-
vous de maniere
autonome

Un métier dynamique : tu te déplaces beaucoup sur ton secteur
Un métier d’échange : tu es en constante relation avec les clients
Un métier de challenge : tu négocies et conclus les ventes
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Un métier qui peut t’emmener loin —

L'attaché(e) technico-commercial(e) peut évoluer vers des postes
de management : manager d’équipe commerciale, chef(fe] d’agence,
responsable commercial(e) régional(e), directeur(trice] commercial(e], ...
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Des avantages exclusifs —

= Secteur en pleine croissance = emploi assuré

= Passerelles professionnelles pour évoluer

" Projets d’avenir innavants liés a la transition écologique
= Primes variahles, prime de vacances, prime d’ancienneté
= Voiture de fonction

= Télephone mohile et ordinateur portahle

" Prise en charge des frais de repas et de déplacement

Rejoins les équipes
|des distributeurs de matériaux!

Au ceeur de la filiere de la Construction, les distributeurs de matériaux vendent
les produits destinés a batir et rénover 'habitat, mais aussi a approvisionner

les chantiers. lls assurent un rdle essentiel de conseil aupres des professionnels
du BTP et du grand public, en proposant des solutions adaptées pour accelérer
la transition énergétique.
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Les études et formations
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Des formations

ccessibles en

alternance

sonta

Tu signes un contrat de travail Tu alternes des périodes

qui te donne les mémes droits de formation avec des périodes
que les salariés : salaire, congés, de mise en pratique en entreprise.
santé, transport, ...
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Grace ama

connaissance
technique des
produits, je conseille
regulierement mes
clients, c’est un vrai
metier relationnel !

Silvia, 22 ans
Attachée technico-commerciale

A\

RENDEZ-vous ©
SUR NOTRE SITE

)

WWW.AVENIR-DISTRIBUTEURS-CONSTRUCTION.FR

Crédits photos : @FG Trade ©Stockfour @Shutterstock

: @thalamus-ic.fr -

Création



